
AriensCo ist der Premium-Hersteller für Grünpflege- 
und Kommunaltechnik. Mit unseren beiden Produkt-
marken AS-Motor und Ariens sind wir international 
aufgestellt. Über weltweite Produktions- und Ver-
triebsstandorte bieten wir unseren Kunden vor allem 
Profitechnik für hohes Gras, steile Hänge, Rasenpflege, 
Winterdienst und Speziallösungen in der Grünpflege 
an. Mit unserer umfangreichen Produktpalette, vom 
handgeführten Einstiegsgerät über unsere Zero-Turn-
Mäher bis hin zur ferngesteuerten Mähtechnik, bieten 
wir für Privatkunden, Kommunen und Dienstleister 
immer das richtige Produkt. 

IHRE AUFGABEN

▪ Verantwortung für die regionale Marktaus- 
schöpfung und Erfüllung der Vertriebsziele

▪ Professionelle, analytische und fachlich kompe- 
tente Betreuung des Kundenstammes in der
Region Ost, organisiert im Homeoffice

▪ Entwicklung und Durchführung von regionalen
Marketingmaßnahmen gemeinsam mit den Fach-
händlern vor Ort

▪ kontinuierliche Beobachtung und Analyse der
Markt- und Wettbewerbssituation

▪ Ausbau der Marktposition im Bereich des pro- 
fessionellen Hochgrasmähens in der Region

▪ Akquise von Neukunden

▪ Reporting an die Verkaufsleitung durch CRM

IHR PROFIL

▪ ambitionierter Vertriebsprofi mit idealerweise
mehrjähriger Berufserfahrung im Außendienst
und technischer Berufsausbildung

▪ strukturierte, analytische und zielgerichtete
Arbeitsweise, Verhandlungsgeschick und
souveräne Kommunikation

▪ hohes Maß an Einsatzbereitschaft, Kundenorien- 
tierung, technischem Verständnis sowie Reise- 
bereitschaft

▪ routinierter Umgang mit dem MS-Office-Paket

▪ Wohnsitz im Vertriebsgebiet

SIE ERWARTET BEI UNS:

▪ ein breites Aufgabenspektrum bei der deutschen
Nummer 1 für Hochgrasmähen mit innovativen,
hochwertigen Produkten „Made in Germany“

▪ eine intensive Einarbeitung an unserem Firmensitz
in Bühlertann

▪ qualifizierte Fortbildungsmöglichkeiten, Perspek- 
tiven für Ihre berufliche Entwicklung

▪ eine leistungsorientierte, attraktive Vergütung im
Rahmen einer flexiblen Arbeitszeit

▪ ein sicherer Arbeitsplatz in einem modernen
Arbeitsumfeld

▪ betriebliche Altersvorsorge, Gesundheitsförderung,
Mitarbeiterevents und vieles mehr

Sie verstehen sich als Teil des Teams, überzeugen mit 
einer hohen Kundenorientierung und gehen Heraus-
forderungen motiviert, selbständig und pragmatisch 
an? Sie suchen eine abwechslungsreiche Tätigkeit mit 
Entwicklungsperspektive in einem etablierten, moder-
nen Unternehmen mit flachen Hierarchien und kurzen 
Entscheidungswegen? Dann freuen wir uns auf Ihre 
Bewerbung. 

Bitte senden Sie Ihre aussagekräftigen Bewer-

bungsunterlagen mit Angabe des möglichen Ein-
trittstermins und Ihrer Gehaltsvorstellung in einer 
zusammenhängenden PDF-Datei an Frau Tamara 

Hauenstein unter karriere@ariensco.com.  
Bei Fragen erreichen Sie Frau Hauenstein unter  

+49 (0) 7973 / 9123-122.

AriensCo GmbH
Ellwanger Straße 15

74424 Bühlertann
www.as-motor.de

Zur Verstärkung unseres Vertriebsteams suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen

Nordhausen – Cottbus – Dresden – Hof – Weiden i.d. Oberpfalz – Würzburg

GEBIETSLEITER (M/W/D) IM AUSSENDIENST 
VERKAUFSGEBIET OST


